
うさぎが減らすストレス、

増やす笑顔とコミュニケーション

R×R

（蛭子 梨央・住吉 夏実・武田 有華）



事業内容

静岡

まちの中心部

LIKE

うさぎカフェ



発案に至る経緯

「この辺には猫カフェはあるのに、
うさぎカフェはないんだね」 「うさぎって懐くの？」



飼いやすい動物！！

割となんでも食べる！

梅雨・夏以外は

気温の調整不要



経営者側から見たうさぎのメリット

理由③：比較的
理由①：犬猫と比べて

価格が

理由②：鳴かないため
近隣に

がない



ターゲット

高校生・大学生 社会人
若 者

・一部屋でOK!

・せまくてOK!
装飾費も

抑えられる！

２つの部屋



最近のまち

インスタ映え

インスタ映え
食べ物以外は

あまり
見かけない

ニッチ戦略



誰かの困りごと

ブームが去る？

同じ系統の店舗が増える？

インスタ映えを狙った

食べ物を扱うお店は

増えていく

お店が倒産

多くの費用がかかる

原状復帰をおこなう

出典：「ぐるなびPRO」より



空き店舗
にならない

費用削減

お店が閉店
原状復帰を

行わなくて良い

そのままの
状態で借りる

誰かの困りごと



サービス内容

１５分： 300円
３０分： 500円
６０分： 1,000円
（以後３０分ごと＋５００円）

営業時間 料金

土 ・ 日 ：11：00～18：00



うさぎの入手方法

「うさぎは一度に産む
子供の数が多い」



SWOT分析
S(強み）

・安さ
・インスタ映えスポット
・まちの中心にある

W(弱み）

・知ってもらうまでに時間がかかる
（浸透するまでに時間がかかる）

O(機会）

・近くに敵がいない

T（脅威）

・猫カフェ
・動物園
・ペットショップ



発信方法

・

出典：マカフィー×MMD研究所調べ

出典：「GIRLSa’ TREND 研究所」調べより



TCO

イニシャルコスト： ・備品

ランニングコスト： ・家賃

・水道光熱費

・エサ代

5万円

約10～１５万円/月

利用料金￥５００×６人＝￥ ３,０００

×７ｈ ＝￥ ２１,０００

仮定：３０分利用のお客様が１時間に６人来る

×８日＝￥１６８,０００

月の売り上げ推定：１６万８０００円



うさぎ
コミュニケーション癒し

事業・その後の展開

癒しを求めている人うさぎが好きな人

可愛いもの・場所
が好きな人

里親を募集
している人

空き店舗・居抜き物
件に悩む不動産

原状復帰の費用に
困っている元借主



定期的に季節・流行に
合わせて内装を変える

親子連れ向けの
店舗

社会人向けの
店舗

珍しいうさぎを他の
事業所から借りて
期間限定の
イベントを行う

事業・その後の展開



ご清聴ありがとうございました！

ご協力、よろしくお願いします。


